Zmieniajaca si¢ rzeczywistos¢, a wraz z nig nowe postawy konsumentdw, stawiajq przed firmami z
branzy handlowej nowe wymagania. Trudna sytuacja ekonomiczna Europy wymusza na
podmiotach zmiang polityki biznesowej. Musza oni oferowac produkty znacznie taniej niz do tej
pory, lecz jako$¢ ich wyrobow nie moze znaczaco lub w ogole odbiega¢ od przyjetego standardu.

Dzieje sig tak, gdyz wyborach podejmowanych przez klientow ze Starego Kontynentu coraz
wigksze znaczenie odgrywa stosunek ceny do jako$ci. Konsumenci chca bowiem kupowac dobry
jakosciowo asortyment w przystepnej dla siebie cenie.

Konsekwencja tego jest systematyczny wzrost rynku marek wtasnych. Chodzi o wytwarzane na
zamoOwienie detalistow przez znanych 1 mniej znanych producentow towary, ktore sa nastepnie
oferowane przez dystrybutorow z wtasnym znakiem towarowym i w zaprojektowanym przez siebie
opakowaniu — jako swoich. Takie artykutly sa dostepne wytacznie w sieci danego dystrybutora.
Wyroby oznaczone marka wtasna sa zwykle tanszymi, ale niekoniecznie gorszymi, zamiennikami
artykutow renomowanych dostawcow. Takie towary nie musza odbiegac jakoscia od swoich
znanych odpowiednikow.

Panstwa firma moze pod wlasna marka oferowa¢ produkt z dowolnego segmentu — takze premium.
Bywa bowiem tak, ze towary opatrzone wtasnym szyldem sa przez odbiorcoOw postrzegane jako
bardziej luksusowe niz te z logo znanego producenta.

Dziatalno$¢ w tym modelu moze by¢ dla Panstwa bardzo dochodowa. Warto$¢ sprzedawanego w
ten sposob asortymentu wzrasta w krajach rozwijajacych si¢ o kilkanascie procent rocznie,
natomiast w krajach rozwinietych stanowi pokazna czes¢ sprzedazy. Swiadczy to o duzym i weiaz
rosnacym zaufaniu konsumentow do tej kategorii produktow.

Dzigki nim sa Panstwo w stanie zdoby¢ znaczna cz¢$¢ lokalnego, a nawet krajowego rynku.
Kluczem do sukcesu jest znalezienie dostawcy, ktory speini Panstwa oczekiwania.
Oferujac towar pod wlasnym brandem, moga Panstwo sporo zyskac.

1. Zwigkszy¢ sprzedaz.

2. Zmniejszy¢ koszty (wydatki na reklamg 1 dystrybucje).

3. Podnies¢ lojalnos¢ klientow.

Wychodzac naprzeciw Panstwa oczekiwaniom, proponujemy pomoc w zlokalizowaniu solidnego
partnera, ktory na zlecenie zaprojektuje, wykona i opatrzy Panstwa szyldem wybrany asortyment.
Na Panstwa zyczenie mozemy odpflatnie:

» sprawdzié, czy firma widnieje w stosownych rejestrach,

» dokona¢ inspekcji (dokumentacja zdjgciowa, wywiad z przedstawicielem),

» przeprowadzi¢ testy laboratoryjne produktu,

* przygotowac raport rekomendacyjny.



